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,Durch den Umgang mit verschiedensten
Menschen und Kulturen entstehen
neue Situationen, die mich fordern und
fordern und denen ich mit Initiative
und Verantwortung begegnen kann.“

Christian E.

Diagnostics Worldwide

Es gibt viele Griinde,
sich fiir HUMAN zu entscheiden!

Unsere Starke sind Reagenzien und Analysesysteme
fiir die klinische Labordiagnostik. Unsere Strategie ist
die konsequente Partnerschaft zu unseren weltweiten
Distributoren und Kunden. Das Ergebnis: Heute ver-
trauen Kunden in mehr als 160 Landern unseren Pro-
dukten und Losungen ,Made in Germany*. Seit 40 Jah-
ren sind wir auf Erfolgskurs. Unsere Mitarbeiter
gestalten ihn aktiv und unmittelbar mit — fiir unser
Unternehmen und fiir ihre eigene Zukunft! Zur Ver-
starkung unseres Teams suchen wir fiir den Standort
Wiesbaden zum schnellstméglichen Termin einen

International Sales
Manager m/w

DAs BRINGEN SIE MIT

Sie haben vorzugsweise eine wissenschaftliche Aus-
bildung und Erfahrung im Verkauf an internationale
Handlerorganisationen. Sie haben fundierte Kennt-
nisse im Bereich der in-vitro Diagnostik (Reagenzien
und Gerate) und beherrschen die englische Sprache
verhandlungssicher in Wort und Schrift. Kenntnisse
der franzosischen Sprache sind von Vorteil. Sie sind
eine dynamische, international erfahrene und ver-
triebsorientierte Personlichkeit. Sie sind durchset-
zungsstark und zielorientiert. Eine hohe Reisebereit-
schaft (ca. 50 %) ist Voraussetzung.

IHRE AUFGABEN

In Zusammenarbeit mit den lokalen Distributoren er-
stellen Sie die Umsatz- und Ertragsplanung fiir die in
Ihrer Verantwortung liegenden Lander und tiberwa-
chen die Umsetzung der Planung. Sie setzen die Mar-
keting- und Preispolitik beim Kunden um und erstellen
die Vertriebsstrategie. Die Kontrolle der Umsatze und
Ertrage sowie die Einleitung von KorrekturmafBnah-
men bei Abweichungen gehoren ebenfalls zu Ihren
Aufgaben. Sie filhren gemeinsame Besuche mit den
Distributoren der einzelnen Lander in Krankenhausern
und Labors durch. Weiterhin sind Sie verantwortlich
flir die Ausweitung des Distributorennetzwerks durch
Akquisition sowie fir die Durchfiihrung von Pro-
duktschulungen bei Neukunden.

DAs BIETEN WIR IHNEN

Wir bieten Ihnen Raum fiir persénliche Entwicklung
in einem offenen und anspruchsvollen Umfeld. Wei-
terhin zeichnen uns kurze Entscheidungswege, ein
gutes Betriebsklima und attraktive Sozialleistungen,
wie z.B. betriebliche Altersvorsorge, aus. Wenn es lh-
nen dariiberhinaus wichtig ist Erfolg fiir sich selbst
sichtbar mit zu gestalten, dann bewerben Sie sich
noch heute.
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